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ВЕНЧУРНЫЙ ТЕЗАУРУС
	
	Активный инвестор (active investor) 
Инвестор, который активно участвует в управлении компанией, поощряя менеджеров опционами на акции или иными способами. Чаще всего такой инвестор сразу планирует выход из инвестирования, а время и способ его определяет, ориентируясь на текущую доходность или внутреннюю норму доходности 


Анализ SWOT (SWOT analysis) 
Анализ сильных и слабых сторон проекта, возможностей, которые открываются при его реализации, и опасностей, связанных с осуществлением проекта 


Ангелы бизнеса, бизнес-ангелы (Business angels) 
Состоятельные люди, вкладывающие собственные средства в начинающийся или расширяющийся бизнес, часто связанный с реализацией научно-технических проектов 


Бенчмаркинг 
Метод контроля; особая управленческая процедура внедрения в практику работы организации технологий, стандартов и методов работы лучших организаций-аналогов 
Вариант выплаты фиксированного процента вознаграждения, кэтч-ап (Catch-up) 
Одна из схем выплаты фиксированного вознаграждения, по которой после возмещения инвесторам инвестированных сумм и выплаты на них минимально оговоренного процента (планки), дальнейшие выплаты делаются только управляющей компании фонда, пока она не «догонит» инвесторов по выплаченному проценту. После этого все поступления делятся обычно в пропорции 80:20 


Венчурный бизнес 
Бизнес, ориентированный на практическое использование технических и технологических новинок, результатов научных достижений еще не опробованных на практике 


Венчурное финансирование (venture financing) 
Финансирование новых предприятий и видов деятельности, которые считаются наиболее рискованными, и поэтому для них невозможно получить финансирование от общепринятых источников (например, банковский кредит или ссуда) 


Венчурный капитал (venture capital) 
Капитал, инвестированный в проект с высокой степенью риска, особенно денежный капитал, инвестированный в новое предприятие или в расширение бизнеса уже существующей компании в обмен на ее акции 


Внутренняя норма доходности (ВНД) (Internal Rate of Return; IRR) 
Важнейшая характеристика эффективности инвестиций. ЭАВК рекомендует определять ВНД на трех уровнях: 1. Валовую доходность по проданным инвестициям. 2. Валовую доходность по всем инвестициям. 3. Чистую доходность для инвестора 


Вознаграждение управляющему (Management charge) 
Процент от первоначального обязательства инвестора, предназначенный для оплаты услуг компании (частного лица), управляющей фондом 


Выход из инвестирования или проекта (Exit) 
Заключительная стадия процесса венчурного инвестирования, продажа принадлежащего венчурному инвестору пакета акций и его выход из компании 


Дивестирование (изъятие капиталовложений) (Divestment, Divestiture) 
Обратный вывод инвестированных капиталов венчурным капиталистом или любым инвестором из проекта, фирмы, компании (см. выход из инвестирования) 


Договор о помещении капитала в неликвидные активы (Lock-up agreement) 
Соглашение о временном запрете продаж большей части акций венчурным капиталистом, с целью повышения доверия к компании институциональных инвесторов 


Достартовое финансирование (Seed financing) 
Финансирование проекта до начала его реализации 


Заключительное финансирование (Latter-round financing) 
Финансирование на последних (завершающих) стадиях финансирования проекта или компании (см. промежуточное финансирование; мезонинное финансирование; финансовый левередж; выкуп контрольного пакета акций и замещающий капитал) 


Закрытие фонда (Closing, fund closing) 
Прекращение процесса мобилизации капиталов в инвестиционный фонд, после чего производятся первые инвестиции в проект 


Закрытый фонд (Closed-end fund) 
Фонд, выйти из состава участников которого можно только, найдя покупателя своей доли 


Инвестиции в акционерный капитал (Equity invest-ment/financing) 
Прямые инвестиции в акционерный капитал, приобретение доли или пакета акций в акционерном капитале компании 


Инвестиционный меморандум (Investment offer/memorandum) 
Документ, представляемый на рассмотрение инвестиционному комитету, в котором содержится обоснование предложения об осуществлении инвестиций 


Инвестиционный комитет (Investment committee) 
Орган, формирующийся из представителей инвесторов в прямые акционерные инвестиции или венчурных капиталистов, который защищает их интересы и принимает окончательное решение о целесообразности инвестирования в конкретный проект 


Инновация 
Конечный результат инновационной деятельности, получивший реализацию в виде нового или усовершенствованного продукта, реализуемого на рынке; или нового или усовершенствованного технологического процесса, используемого в практической деятельности. 


Информационный меморандум (Information/Placement memorandum) 
Документ, публикуемый в период мобилизации средств в фонд, в котором кратко формулируются его цели, задачи и предпочтения 


Информация о положительном опыте (Success stories) 
Сведения об успешно ранее проведенном инвестировании в проекты или компании 


Контролируемый инвестиционный фонд (Captive fund) 
Инвестиционный фонд, находящийся под контролем институционального (инвестиционного банка, финансовой группы) или корпоративного инвестора 


Корпоративный инвестор (Corporate investos) 
Коммерческая компания, занимающаяся инвестированием. Противопоставляется институциональному инвестору, специально созданному для целей инвестирования (инвестиционные банки, фонды, финансовые компании) 


Левередж (Leverage) 
Использование заемных средств для инвестирования. Обычно такого рода инвестирование связано с повышенным риском. 


Мобилизация капитала (Fund raising) 
Процесс поиска инвесторов с целью создания фонда 


Незавершенное производство (work in progress — WIP) 
Частично выполненные договоры; при долгосрочных контрактах в стоимость незавершенного производства может включаться и элемент прибыли 


Некоммерческий фонд (Foundation) 
Финансово-распорядительная организация, согласно своему Уставу не имеющая права заниматься коммерческой деятельностью, т. е. получать прибыль от своей уставной деятельности 


Некотируемаякомпания (Unquoted/unlisted company) 
Компания, акции которой не зарегистрированы и не продаются-покупаются на фондовой бирже 


Непотизм (Nepotism, от лат. Nepos — потомок) 
Принятие на «хлебные» посты родственников или «своих» людей 


Открытыйфонд (Open-end fund) 
Фонд, выйти из состава участников которого по желанию или необходимости можно в любое время 


Партнер с ограниченной ответственностью (Limited partner) 
Соучредитель или соинвестор венчурного фонда, отвечающий по его обязательствам и рискующий только в пределах суммы внесенных им в фонд средств 


Пассивный инвестор (Passive investor) 
Венчурный капиталист при отсутствии у него акций инвестирует на долгосрочной основе, не имея плана выхода из бизнеса и рассчитывая получить доход за счет ежегодных дивидендов 


Первоначальная стоимость (Pre-Money Valuation) 
Предварительно определяемая стоимость компании, до того, как в нее будут внесены средства венчурного инвестора 


Первоначальное обязательство инвестора (Investor's initial commitment) 
Обязательство инвестора внести определенную денежную сумму в образуемый венчурный фонд 


Первый выпускакций (Initial Public Offering- IPO) 
Первоначальное предложение к продаже акций компании 


Перепродажа части компании фирме, занимающейся аналогичным бизнесом (Trade sale) 
Одна из наиболее распространенных форм дивестирования (выхода из проекта), когда участие в бизнесе продается покупателю в той же области производства товаров или услуг, в которой действует проинвестированная компания 


Права на ликвидность (Liquidity Rights) 
Права, определяющие возможность, способ и время продажи, выкупа либо иной передачи залога. Включает право предложить залог на открытые торги («зарегистрированные права требования»), права на покупку или продажу по обусловленной цене либо формуле (опционы) или права участия в любой продаже залога третьему лицу («права участия»). Могут быть ограничены «правом отказаться первыми» 


Преимущественное право выбора (First refusal) 
Право первого выбора при конкурентном рассмотрении претендентов на инвестиции во вновь создаваемую компанию или в расширение уже успешно существующего бизнеса 


Проактивный выход (proactive exit) 
Предусмотренный заранее инвестором план выхода из проекта или бизнеса 


Проживание с компанией (Living with company) 
Период активного взаимодействия венчурного капиталиста с компанией, в которую вложены его средства 


Промежуточное финансирование (Bridge financing) 

Краткосрочные или среднесрочные инвестиции, предназначенные для компаний, преобразующихся из закрытых акционерных обществ в открытые и желающих зарегистрировать размещение своих акций на бирже либо получить доступ к другим источникам финансирования 


Ретчет (Ratchet) 
Механизм предусматриваемой соглашением акционеров передачи акций инвестора менеджменту при достижении бизнесом определенных показателей, содержащийся в соглашении, заключенном акционерами 


Роялти (Royalty) 
Платежи любого вида, получаемые в качестве возмещения за использование или предоставление права пользования любым авторским правом, любым патентом, ноу-хау, компьютерными программами, товарным знаком, дизайном или моделью, планом, секретной формулой или процессом 


Соглашение акционеров (Shareholders agreement) 
Документ, подписываемый венчурным инвестором и владельцами компаний до официальной регистрации вхождения инвестора в компанию 


Спрэд доходности (Spread) 
Разница между ценой покупки акций и ценой их возможной продажи при выходе из проекта 


Стратегический покупатель (Strategic buyer) 
Крупная компания в той же области производства или услуг, в которой действует проинвестированная компания. Чаще всего выход из инвестирования осуществляется через перепродажу стратегическому покупателю 


Структура сделки (Deal structure) 
Договоренность между венчурным инвестором и предпринимателем о распределении долей или акций в капитале компании, форме, методах, способах инвестирования и размере инвестиций 


Управляющая компания фонда (Fund manager) 
Обычно юридическое лицо, нанимаемое инвесторами с целью распоряжения их средствами, вложенными в фонд для эффективного финансирования нового бизнеса или развития существующего 


Управляющий партнер (General partner) 
Юридическое или физическое лицо, выбираемое инвесторами в качестве старшего партнера, на которого ложится ответственность по управлению фондом (осуществляемому им самим либо через наемную управляющую компанию фонда). Управляющий партнер несет полную ответственность, в отличие от остальных партнеров, ответственность которых ограничена их долей участия в товариществе 


Фонд венчурного капитала (Venture capital fund) 
Финансовая организация, важнейшей функцией которой является инвестирование в новый бизнес или расширение существующего 


Фонд инвестиций в прямое финансирование (Private equity fund) 
Обычно прозрачный для целей налогообложения фонд, не обладающий правами юридического лица, управление которым осуществляет управляющая компания фонда. Фонд создается с целью осуществления совместных инвестиций (см. также фонд выкупа) 


Фонды ранних стадий (Early stage funds) Финансовые организации, инвестирующие средства на ранних стадиях создания малого бизнеса, компаний, реализации проектов за счет венчурного капитала 


Франчайзинг (Franchising) — коммерческая концессия 
Регулируется главой 54 ГК РФ. Термин «Коммерческая концессия» эквивалентен термину франчайзинг. По договору коммерческой концессии одна сторона (правообладатель) обязуется предоставить другой стороне (пользователю) за вознаграждение на срок или без указания срока право использовать в предпринимательской деятельности пользователя комплекс исключительных прав, принадлежащих правообладателю, в том числе право на фирменное наименование и (или) коммерческое обозначение правообладателя, на охраняемую коммерческую информацию, а также на другие предусмотренные договором объекты исключительных прав — товарный знак, знак обслуживания и т.д. 
	 


